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H i EIN GUTES JAHR 2008, EIN SPANNENDES JAHR 2009

Geschatzte Mitglieder und Kunden unserer BAKO Mittelbaden,

das Jahr 2009 hat unter ganz anderen Vorzeichen als das vorangegangene Jahr angefangen. Es herrscht
Pessimismus bis hin fast zur Weltuntergangsstimmung. Viele Fragen werden aufgeworfen und es gibt
keine Experten, die seri6s realistische Prognosen abgeben kdnnen. Wie lange wird die Krise dauern?
Wann fasst die Wirtschaft wieder tritt? Was kommt noch auf uns zu? Das Urteil flr
das Jahr 2009 scheint schon gefallen, hohere Arbeitslosigkeit, eine Rezession, die
auch bei den Verbrauchern ankommt und Ratlosigkeit bei der Politik.

Einiges spricht jedoch auch fur eine optimistischere Sicht: In diesem Jahr wird das
frei verfligbare Einkommen leicht steigen. Die gesunkenen Energiekosten und Sprit-
preise lassen mehr Geld fiir den Konsum Ubrig. GréRere Anschaffungen werden
zuruckgestellt, aber es wird nicht unbedingt bei Lebensmitteln, bei Brot und Brdtchen
gespart. Allerdings, die Konsumenten werden bewusster einkaufen. Es muss nicht
immer billig sein, dem gestiegenen Qualitatsbewusstsein muss aber Rechnung ge-
tragen werden.

Vertrauen wird am meisten geschatzt, wenn es fehlt. Deshalb ist eine verlassliche
Partnerschaft in der schwierigen Zeit eine Vertrauenssache, vertrauen Sie auf sich,
Ihr Engagement und Tatkraft als Béacker, Konditor oder jeglicher anderer Profession.
Vertrauen Sie aber auch in die Leistungsfahigkeit und das Leistungsspektrum Ihrer
BAKO Mittelbaden. Nutzen Sie Angebote wie Hausmessen, Seminare, u. a. Dienst-
leistungen, greifen Sie zurlick auf die bewéhrte und sichere Versorgung mit Mehl, Rohstoffen, Frisch-
dienst, Tiefkiihlwaren, Handelswaren und Investitionsgutern.

Im Geschéftsjahr 2008 erzielte die Genossenschaft einen Umsatz von 71.455,3 T€ oder gegeniiber
dem Vorjahr + 4,5%. Fur 2009 erwarten wir aufgrund der Entwicklung an den Rohstoffméarkten einen
sinkenden Umsatz. Positiv fur Sie, unsere Kunden, denn die Kosten fur den Wareneinsatz sinken ent-

sprechend.
Im Februar 2009 J. Knorpp
Ihre BAKO Mittelbaden eG Geschéftsleitung
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SEMINAR DER FIRMA ZAHLWERK 2009

Seminar der Firma ZAHLWERK

am 04. Februar 2009 in Offenburg
und am 11. Februar 2009 in Karlsruhe.

~Damit unterm Strich mehr Ubrig bleibt*

Rohstoffkostenerhohung, Energiekostenerndhung, Personalkostenerhéhung — alles wird
teurer! Zudem steigt der Wettbewerbsdruck von Brotindustrie, Discount und Tankstellen
ebenfalls. Was kann man denn Uberhaupt noch tun, um den Ertrag fur das Unternehmen
zu sichern? Wir meinen: eine ganze Menge! Voraussetzung ist die Anderung der Blick-
richtung und der Aufbau eines Finanzcontrollings. Die Firma ZAHLWERK nimmt Sie an
die Hand. Sie zeigt Ihnen einfache Mittel zur Ertragssteigerung Ihres Unternehmens. Sie
lernen, wie schnell Sie schnell und flexibel reagieren und dafiir sorgen kénnen, dass bin-
nen kurzer Zeit!* unterm Strich mehr Ubrig bleibt.“ Einfach — schnell — und effektiv!

Die Instrumente hierfiir heilen Finanzplanung, Liquiditatsplanung, Preiskalkulation und
Sortimentspolitik.

ZAHLWERK hat sich mit der Entwicklung der Finanzsteuersoftware SMEX auf Bécker, Konditoren und Cafés konzentriert.

Vorsprung durch Planung

Nur wer plant, kennt sein Ziel Nur wer sein Ziel kennt, kann Abweichun-
gen frihzeitig erkennen und rechtzeitig handeln. Rechtzeitiges Handeln
schafft lhnen einen Zeitvorsprung, der Uber die Zukunft Ihres Unter-
nehmens entscheiden kann. Durch Entscheidungen ,aus dem Bauch
heraus” verschenken wir wertvolle und vor allem teure Zeit. Sie erffnen
eine neue Filiale, bauen neue Lagerhallen oder bringen ein neues
Produkt auf den Markt. Je friiher Sie erkennen, wo die Reise hingeht,
desto eher kdnnen Sie steuern, ein Experiment &ndern oder sogar
abbrechen. Nur wer sich eine Vorgabe gibt, kann sich daran messen,
daraus lernen
und es beim
nachsten Mal
besser machen.
Mit SMEX
verschenken
Sie keine
Erfahrungen |
und Lerneffekte!
Verlassliche
Zahlen sind ein
unschlagbares
Argument,
damit unterm
Strich mehr
Ubrig bleibt!

SMEX Leistungsumfang:

= Finanz- und Liquiditatsplanung

= Preis- / Produktkalkulation

= Das Ergebnis von SMEX ist ein Unternehmensbericht

ZAHLWERK ist in 3 Geschéftsbereichen tatig:
= Dienstleistung

< Schulungen und Vortrage

= Software

BIOFLORA. Biologische Erfrischung.
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